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截至二零二三年三月三十一日止三個月未經審核業務更新公告

中國心連心化肥有限公司（「本公司」）之董事會（「董事會」）謹此宣佈，本公司及其附屬公
司（「本集團」）截至二零二三年三月三十一日止三個月（「二零二三年第一季度」）的未經審
核業務更新。

二零二三年第一季度，疫情政策放開、地緣政治逐漸緩解、糧價維持高位、農業剛需依
舊強勁、工業需求緩慢復甦及化肥供需仍維持緊平衡狀態，支撐化肥價格穩定運行。本
集團堅持「以肥為基、肥化並舉」的發展戰略，在做強尿素+複合肥板塊的同時，本集團以
低成本合成氣為核心競爭力，延伸產品鏈，形成「一頭多尾、柔性調節」的生產模式，提
升調節產品結構的能力，以平衡化肥及化工品的週期性影響。

本集團持續強化「低成本、差異化」競爭力，憑藉先進煤氣化生產技術，及高效肥研發
（「研發」）應用實力，連續十二年榮獲「合成氨能效領跑者標杆企業」的榮譽稱號。
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本集團二零二三年第一季度的未經審核綜合收入由截至二零二二年三月三十一日止三個
月（「二零二二年第一季度」）的約人民幣53.86億元增加約人民幣8.93億元或17%至約人民
幣62.79億元。本集團已加大對高效肥的研發推廣，強化研發平台建設，推動生產系統節
能降耗，其收入佔化肥總量達50%以上，毛利率高於普通肥9個百分點，確保化肥產品業
績穩增長。化肥產品的收入及利潤佔總銷量分別為60%及65%，但由於化工品市場仍處於
高度波動期，抵減了化肥的增長率，導致本集團二零二三年第一季度的未經審核綜合純
利由二零二二年第一季度的約人民幣5.20億元減少約人民幣0.58億元或11%至約人民幣
4.62億元。

二零二三年第一季度母公司擁有人應佔未經審核全面收益總額由二零二二年第一季度的
約人民幣3.82億元減少約人民幣0.49億元或13%至約人民幣3.33億元。

尿素

二零二三年第一季度尿素銷售收入由二零二二年第一季度的約人民幣15.83億元增加約人
民幣3.7億元或23%至約人民幣19.53億元。二零二三年第一季度尿素銷量約為768,000噸，
同比（「同比」）增加19%，其中高效尿素銷量佔比達52%。由於高效尿素具有活化土壤、提
質增效、提高肥效利用率等特點，因此銷售價格較普通尿素高8%至12%。同時，本集團
為降低化工品價格波動的影響，通過柔性調節增加尿素產量同比約6%。

本集團二零二三年第一季度尿素的銷售毛利率由二零二二年第一季度的約28%增加約2個
百分點至30%。本集團以先進的煤氣化生產工藝，提高煤炭轉化率至99.7%以上，噸尿素
耗電量比傳統工藝降低50%以上，低成本優勢明顯。同時，本集團的產品差異化戰略使銷
售價格較普通肥提升約10%。
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車用尿素溶液

二零二三年第一季度車用尿素溶液銷售收入由二零二二年第一季度的約人民幣1.16億元減
少約人民幣0.11億元或9%至約人民幣1.05億元。這主要是由於本集團車用尿素溶液的銷
量同比減少約11%。本集團結合車用尿素溶液與農用尿素的市場形勢，考慮到第一季度正
值農用尿素旺季，因此，自願放棄較低利潤的車用尿素溶液訂單，加大農用尿素的銷
量。

二零二三年第一季度車用尿素溶液的銷售毛利率由二零二二年第一季度的約31.6%減少約
7.7個百分點至23.9%。主要由於原料成本上漲，導致車用尿素溶液的生產成本同比增長
23%。

複合肥

二零二三年第一季度複合肥的銷售收入由二零二二年第一季度的約人民幣14.77億元增加
約人民幣0.83億元或6%至約人民幣15.60億元，主要是由於銷量同比增加約5%所致。二零
二三年第一季度複合肥的銷量增加至530,000噸。其中，高效複合肥銷量佔比達40%。由
於高效肥更符合經濟作物的需求，具有更廣闊的需求空間，因此本集團將不斷加大對高
效肥的研發應用，以提升盈利能力。同時，本集團加速擴張複合肥佈局，根據區域特
點、土壤性質、作物需求精準營銷，為節約物流成本，在全國各地佈局倉庫，市場覆蓋
率持續提升，從而帶動銷量穩步增長。

本集團二零二三年第一季度複合肥的毛利率由二零二二年第一季度的約15.1%減少約3.4
個百分點至11.7%。受原材料磷肥生產成本同比上升19%的影響，複合肥的平均銷售成本
同比增加4%。

二零二三年第一季度，儘管疫情對下游需求的不利影響逐步消退，但對化工品的銷量及
售價的傳導效應相對緩慢，對化工品價格缺乏有力支撐，從而導致整個化工品市場下
行。本集團的甲醇、三聚氰胺及醫藥中間體以及其他化工品受到波及，但本集團利用柔
性調節，最大限度減低市場的不利影響。
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甲醇

二零二三年第一季度甲醇銷售收入由二零二二年第一季度的約人民幣4.87億元增加約人民
幣0.41億元或9%至約人民幣5.28億元，主要是由於甲醇銷量同比增加13%所致。本集團在
確保邊際效益最大化的前提下，加大柔性調節，通過醇改氨及甲醇產品鏈的延伸，最大
限度減少自產甲醇產量，在第一季度，自產甲醇產量同比減少4%。但為了滿足客戶需
求，在行業低谷期，本集團通過開展貿易業務，以抵減毛利率的降幅。雖然二零二三年
第一季度甲醇的毛利率為-1.2%，同比減少約3.8個百分點，但邊際利潤率為正。同時，本
集團不斷對現有甲醇系統優化升級，採用先進多效精餾技術有效降低蒸汽消耗40%，以縮
小毛利率的虧損幅度。

三聚氰胺

二零二三年第一季度三聚氰胺銷售收入由二零二二年第一季度的約人民幣2.73億元減少約
人民幣0.75億元或27%至約人民幣1.98億元。該減幅主要是由於三聚氰胺平均售價同比減
少31%所致。由於下游房地產行業復甦緩慢及國際市場需求疲軟，影響三聚氰胺價格下
行。本集團不僅加快拓展新渠道，同時，開辟除俄羅斯以外的海外市場，實現銷量同比
增加4%。

本集團二零二三年第一季度三聚氰胺的毛利率約為38.3%，儘管較二零二二年第一季度的
約59.4%減少約21.1個百分點，但利用特有的技術優勢及在新疆基地生產的低成本優勢，
即使面對行業低迷，本集團三聚氰胺的盈利能力仍具有競爭優勢。

醫藥中間體

二零二三年第一季度醫藥中間體的銷售收入由二零二二年第一季度的約人民幣1.16億元增
加約人民幣0.28億元或24%至人民幣1.44億元。這主要是由於醫藥中間體的銷量同比增加
50%。隨著疫情政策的全面放開，下游需求逐步由抗疫藥物向抗乙肝病毒等藥物傾斜，海
外市場需求進一步釋放，帶動本集團出口量增加。

二零二三年第一季度醫藥中間體的毛利率由二零二二年第一季度的19.4%減少4.4個百分
點至15%。由於市場復甦到產品價格回升的傳導過程需時，在第一季度，產品平均售價同
比減少16%，但環比已提升14%。
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前景展望

進入第二季度，國際能源供需轉向寬鬆，煤碳價格明顯下降，對化肥價格的支撑力度不
足，導致化肥價格下行趨勢。然而，化工品市場受下游行業逐步復甦的影響，價格緩慢
回升。儘管化肥價格存在波動，但基於其剛性需求的特點，價格的穩定性仍好於化工
品。利用行業低迷期，本集團新鄉基地將進行計劃停車檢修，為高效生產奠定基礎。

本集團作為國內為數不多的將尿素及複合肥同時做大做強的化肥企業之一，率先在行業
內提出「中國高效肥的倡導者」的品牌定位，堅持以科技創新推動園區高品質發展。本集
團擁有首個國家氮肥研究中心，並通過先進的科研平台和研發體系，與中國科學院等科
研單位共同研發推廣腐植酸、控失肥及聚能網等高效肥產品，並以先進技術的優勢，增
強自主研發能力，提升高效肥市場佔有率，以響應國家「減量增效」的號召，滿足市場對
於綠色、環保及高效肥更廣泛的需求。同時，本集團也將加強技術領域開發，對廢水、
廢氣、廢渣循環利用，不斷提高園區內循環經濟效益，提升自動化程度，打造研發核心
競爭力，並支撐「低成本、差異化」的發展目標。

項目建設方面，本集團新鄉基地年產能70萬噸尿素項目預計於今年下半年投產，遼寧葫
蘆島基地一期項目有望今年第三季度完工投產。本集團作為同時擁有尿素及複合肥的企
業，化肥產能將進一步釋放，使主業優勢更加明顯。
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附註

比較數字

採用《企業會計準則第14號 — 收入》修訂版，根據新收入準則的規定，將符合條件的運輸費用調
整至營業成本中。截至二零二二年三月三十一日止三個月，對產品毛利率進行追溯調整如下：

截至二零二二年
三月三十一日止三個月

運費重新分類對產品
毛利率的影響

截至二零二二年
三月三十一日止三個月

經重述

產品
尿素 29.9% 下降1.9個百分點 28%

車用尿素溶液 36.9% 下降5.3個百分點 31.6%

複合肥 18.5% 下降3.4個百分點 15.1%

甲醇 3.7% 下降1.1個百分點 2.6%

三聚氰胺 63.5% 下降4.1個百分點 59.4%

承董事會命
中國心連心化肥有限公司

董事會主席
劉興旭

二零二三年五月五日

於本公告日期，本公司執行董事為劉興旭先生、張慶金先生及閆蘊華女士；及本公司獨
立非執行董事為王建源先生、李生校先生、王為仁先生及李紅星先生。

* 僅供識別
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